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Les listes de contacts multi-critères vous permettent de cibler précisément les personnes ou les
entreprises qui correspondent à vos besoins spécifiques. En utilisant des critères tels que le
secteur d'activité, les fonctions, les types d'entreprise, etc... Filtrez les contacts et concentrez-vous
sur les plus pertinents pour votre entreprise.

aloha, le CRM des médias et de la communication.
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Ciblage précis

Amélioration de l'efficacité des ventes

Les listes de contacts multi-critères peuvent aider les équipes commerciales à prioriser leurs
efforts en se concentrant sur les prospects les plus pertinents. En identifiant les caractéristiques
clés des clients potentiels qui ont le plus de chances de se convertir en ventes, les commerciaux
peuvent optimiser leur processus de vente et améliorer leur efficacité.

Optimisation des ressources 

Personnalisation des communications 
Une fois que vos listes ciblées sont créées, personnalisez vos communications en fonction des
caractéristiques spécifiques des contacts. Cela vous permet d'envoyer des messages plus
pertinents et personnalisés, ce qui améliore l'engagement et les chances de succès de vos
campagnes marketing.

En vous concentrant sur des listes de contacts spécifiques, optimisez l'utilisation de vos
ressources, votre temps et votre budget. Concentrez vos efforts sur des segments plus restreints
et de meilleure qualité.

Suivi et analyse des performances

L'utilisation de critères spécifiques dans votre CRM vous permet de suivre et d'analyser les
performances de vos campagnes de manière plus approfondie. Vous pouvez évaluer l'efficacité de
vos actions en fonction des différentes listes de contacts.
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