aloha, le CRM des médias et de la communication.

COUP D'OEIL DU MOIS

FOCUS SUR

Planifiez et organisez efficacement les
rappels pour contacter vos prospects a des
moments prédéterminés. Ne manquez
aucune opportunité de suivi et restez
présent dans l'esprit de vos prospects.

Gagnez du temps en évitant de planifier
manuellement chaque suivi. Concentrez-
vous sur d'autres taches importantes tout
en maintenant un suivi approprié avec vos
prospects.

En maintenant un suivi régulier avec vos
prospects, identifiez les plus prometteurs et
accompagner les tout au long du processus
de vente.

collaboration.

En étant proactif dans vos relances,
augmentez la réactivité de vos prospects.
Vous montrez votre intérét et votre
détermination a établir une relation
professionnelle avec eux.

Définissez des délais spécifiques entre les
relances pour maintenir un niveau de
communication approprié sans étre intrusif.

Une communication réguliéere et bien
planifiée augmente les chances de
conversion. Les relances automatiques
renforcent votre présence et votre
engagement, ce qui peut influencer
positivement leur décision d'achat.

Ne manquez plus des opportunités potentielles de vente ou de

aloha
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