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81
des entreprises exploitent leur
CRM avec l'utilisation de plusieurs
appareils.

Suivez les opportunités de vente en cours, y
compris les détails sur vos prospects et clients
potentiels, les étapes de vente, les dates de
décision, etc...

bonnes raisons d'investir
dans un CRM mobile.

Tous les derniers mercredis du mois, retrouvez l'Info'graph aloha
qui vous apporte toutes les données et conseils pour votre
développement commercial. 

L'info'graph
du mois

Pour toutes demandes d'informations sur le CRM aloha,
rendez-vous sur www.aloha.tbscobalt.com

Source - chiffres clés : Startenet.com
www.gartner.com

Optimisez votre relation client et améliorez votre
productivité à tout moment et n'importe où.

5

L'accès aux données clients

Accédez à toutes les informations importantes sur
vos clients dès que vous le souhaitez (historique
d'achats, les échanges précédents, les informations
de contacts, les tâches à effectuer...). 

2 Gestion des tâches

Créez, attribuez et suivez les tâches en temps réel
depuis votre smartphone. Vous avez la possibilité de
définir des rappels pour les tâches à venir et suivre
leur progression. 

3 Gestion des opportunités

4 Collaboration en temps réel

Les équipes ont la possibilité de partager des
informations et des mises à jour en temps réel
entre elles, ce qui permet une meilleure
collaboration et une coordination efficace entre
tous les membres de l'équipe. 

5 Analyse des données

Visualisez les données et les rapports en temps
réel sur vos performances de vente, la
progression de vos tâches, les tendances de
vente, les performances de toutes les équipes,
etc...

Augmentation de la productivité
des ventes grâce à l'utilisation d'un
CRM mobile.
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Soyez mobile avec le CRM !

https://aloha.tbscobalt.com/

